
Sie wollen sich und uns weiter-
bringen? Dann begeistern Sie 
uns mit Ihrer Bewerbung.

Die rose plastic medical packaging GmbH mit Firmensitz in Hergensweiler bei Lindau (Bodensee) ist ein leistungsstarkes 
Unternehmen im Bereich der Kunststo� verarbeitung. Als Teil der rose plastic Gruppe, die weltweit rund 800 Mitarbeiter 
beschäftigt, sind wir spezialisiert auf die Entwicklung, Herstellung und den Vertrieb von Primär- und Sekundärverpackungen 
für Medizinprodukte. Hohe Anforderungen schrecken uns nicht ab, sie spornen uns an. Was daraus entsteht? Intelligente 
Verpackungslösungen für innovative Kundenprodukte und Anwendungen.

Für die Umsetzung weiterer spannender Projekte suchen wir Sie als 

rose plastic medical packaging GmbH
Personalabteilung
Rupolzer Straße 30
D-88138 Hergensweiler/Lindau
www.rose-medipack.de

DAS ERWARTET SIE BEI UNS
—  Eigenverantwortlicher Vertrieb für Medizintechnik-Verpackungslösungen 

in CH, A, CZ, PL, TR, Benelux, D

—  Akquise von Neukunden

—  Entwickeln und umsetzen durchdachter Vertriebsstrategien

—  Erstellung aussagekräftiger Marktrecherchen und Kundenstrukturanalysen

—  Planung und Umsetzung des Umsatzbudgets sowie die Ergebnisüberwachung 
und Steuerung von Maßnahmen

—  Schnittstelle zwischen dem Kunden und allen relevanten, internen Fachbereichen 
wie Projektmanagement, Entwicklung und Produktion

—  Hauptansprechpartner für alle kundenrelevanten Themen (z.B. Angebote, 
Entwicklungen, Verträge, Reklamationen)

—  Akquise von Projekten

—  Erkennen von Innovations- und Neuproduktbedarfen und Initiierung der Entwicklung

—  Vorbereitung und Durchführung von Akquisitions-, Vertrags- und Preisgesprächen

—  Teilnahme an Messen und Fachveranstaltungen 

DAS BRINGEN SIE MIT
— Erfolgreich abgeschlossenes wirtschaftswissenschaftliches Studium oder kaufmännische, 

technische Ausbildung

— mehrjährige vertriebliche Berufserfahrung im Key Account Management, idealerweise 
in der Medizintechnikbranche, mit gutem Netzwerk

— Kommunikationsstärke auf Augenhöhe der Ansprechpartner

— Gewinnermentalität mit authentischer Persönlichkeit und Standing

— Eigenständige Arbeitsweise, gute Kenntnisse der gängigen MS-O�  ce-Anwendungen,
insbesondere PPT, um Ihre Präsentationsskills zu unterstreichen

—  Begeisterungsfähigkeit und Teamgeist, gute Deutsch und Englischkenntnisse, 
Französischkenntnisse wünschenswert

 Erkennen von Innovations- und Neuproduktbedarfen und Initiierung der Entwicklung

Erfolgreich abgeschlossenes wirtschaftswissenschaftliches Studium oder kaufmännische, 

mehrjährige vertriebliche Berufserfahrung im Key Account Management, idealerweise 

UNSERE PLUSPUNKTE
— zukunftsorientiertes, weltweit agierendes Familienunternehmen

—  abwechslungsreiche Projekte auf internationaler Ebene 

—  Für die Home-Base in Hergensweiler: Kantine mit Bergblick, ¡ rmeneigenes Fitnessstudio

—  Bikeleasing und Sozialleistungen eines modernen Industrieunternehmens

Key Account Manager (m/w/d)
für Verpackungen in der Medizintechnik  




